
RFID技術革新 2025 

RFIDメーカーの事業構造と 
業界別ソリューション分析 
タグ製造からシステム開発、コンサルティング、運用支援までの包括的戦略ガイド 

RFIDメーカー事業の5つの柱 

RFIDメーカーは単なるタグ製造業にとどまらず、ハードウェア、ソフトウェア、サービスを包括的に提供するト 

ータルソリューションプロバイダーとしての役割が求められます。 

1 2 3 4 5 

タグ製造 システム開発 コンサルティング アフターサポート 業界特化解決策 

多様な用途に対応する高性能 ハードとソフトを繋ぐミドル 業務分析から導入計画の策 保守、運用支援と改善提案 各業界固有の特殊要件に応じ 

タグの設計・生産 ウェア構築 定・実施 たソリューション提供 

1. RFIDタグの製造バリエーション 

RFIDタグは基本構造「ICチップ＋アンテナ＋保護素材」を基に、用途や環境に応じた特性を持つよう設計され 

ます。以下は主要なタグタイプとその特性の概要です。 

シール型（ラベル）タグ 金属対応タグ 

紙やフィルムラベルにICチップとアンテナを埋め込み、裏面に粘着剤を塗布 金属面での動作を確保するため、フェライトシートや特殊素材で金属の影響 

した汎用性の高いタグ。 を遮断した設計。 

表面へのオンデマンド印字可能 ABS樹脂やエポキシ樹脂で防水・耐衝撃性を強化 

ロールツーロール方式で高速大量生産可能 金属面に貼ることで読み取り距離を延長 

ユーザーロゴ等のプレ印刷に対応 

防水・耐熱タグ プリントタグ（印刷型） 

工場の高温工程や屋外、または水中環境で使用するために特殊素材を用いた 導電性インクを用いて印刷し、パッケージに直接印字可能なタグ。 

タグ。 

銀ナノインクで高精細な回路パターン印刷 

セラミックタグによる耐熱・耐薬品性の向上 

低コストで大量生産が可能 

高温工程にも耐えたコスト効率の良い製品 

2. システム開発 

RFIDシステムの成功には、ハードウェアとソフトウェアを効果的に連携させるミドルウェア開発が不可欠で 

す。RFIDメーカーは、タグとリーダーの制御から業務システムとの連携まで、包括的なシステム開発を提供しま 

す。 

ミドルウェア開発 エッジコンピューティング データ分析基盤 

RFIDリーダーとホストシステムを繋ぐ中間層 現場端末での高速データ処理と意思決定を可 蓄積されたRFIDデータから価値を創出する分 

ソフトウェアの開発。 能にするエッジシステム。 析プラットフォーム。 

複数メーカーのリーダー制御を統一イン ネットワーク切断時でも継続稼働するオ 在庫回転率や動線分析などのビジネスイ 

ターフェースで提供 フライン処理 ンテリジェンス 

データフィルタリングと前処理による精 機械学習による予測モデルと最適化アル リアルタイムアラートと異常検知機能 

度向上 ゴリズム 

クラウドとのシームレスな同期メカニズ 
既存システムとの容易な連携を実現する 直感的なダッシュボードによる可視化 ム 
API設計 

システム開発の技術スタック例 

フロントエンド バックエンド 

React/Vue.jsによるSPA開発 Node.js/Pythonによるマイクロサービス 

PWA対応によるオフライン機能 WebSocketによるリアルタイム通信 

D3.jsによるデータ可視化 NoSQLデータベースによる大量データ処理 

3. コンサルティング・導入支援業務 

RFIDシステムの成功には、技術導入のみならず業務側への適合と運用設計が不可欠です。RFIDメーカー（また 

はSIer）は、顧客企業へのコンサルティングや導入支援を通じ、現場に最適なソリューションを提供します。 

1 2 3 4 5 

現状課題分析 ツール選定 実証実験 導入効果試算 本格導入支援 

業務フローを詳細に分析し、 各種RFID機器から最適なソリ 小規模PoCを実施し、効果と ROI分析を通じ、投資回収期 現場実装、トレーニング、運 

改善ポイントを抽出 ューションを選択 課題を検証 間や効果を評価 用サポート 

RFID導入による業務効率化の効果例 

棚卸業務（1万点対象を年2回実施）の場合： 

導入前 導入後 

960 80 
人時/年 人時/年 

(40人×2,000円×8時間×3日×年2回) (5人×2,000円×8時間×1日×年2回) 

年間: 384万円 年間: 16万円 

初期投資500万円 → 2年目で回収可能 

4. アフターサポート 

RFIDシステムの導入後も継続的な保守と運用支援が重要です。RFIDメーカーは、システムの安定稼働と進化を 

支えるアフターサポートサービスを提供します。 

保守サポート 継続的改善支援 

サービス内容： サービス内容： 

24時間監視と障害対応 運用データ分析と改善提案 

定期的なハードウェア点検 定期的なパフォーマンスレビュー 

ソフトウェアアップデートと脆弱性対応 新技術導入コンサルティング 

予備機器の即時提供 ユーザートレーニングと教育支援 

サポートレベル例： 改善サイクル： 

スタンダード 平日9-17時対応 

1 2 3 4 
プレミアム 24時間365日対応 

データ収集 分析 改善提案 実装 

エンタープライズ 専任エンジニア常駐 

アフターサポートの重要性 

システム安定性 ROI最大化 技術進化対応 

迅速なトラブルシューティングと予防保守に 継続的な改善と最適化により、RFIDシステム 新技術や標準の進化に合わせたアップデート 

より、システムの安定稼働を確保し、ダウン からの投資対効果を最大化し、長期的な価値 により、システムの陳腐化を防ぎ、競争力を 

タイムを最小化します。 を創出します。 維持します。 

5. 対象業界別の特殊要件とメーカー対応例 

各業界で求められるRFIDの特殊要件と、メーカーの具体的対応例を以下に示します。 

卸売業 小売業 

特殊要件： 特殊要件： 

ロット単位の在庫管理、出荷検品の効率化、誤出荷防止。 店舗在庫管理、棚卸作業自動化、省人化。 

対応例： 対応例： 

タグにロット情報を書き込み、入出荷時の一括読取とクラウドDB連携 全商品にRFIDタグを付与し、セルフレジ・ハンディリーダーで棚卸時間 

により、リコール時の流通追跡を実現。 を大幅に短縮（数時間→数分）。 

医療業界 物流業界 

特殊要件： 特殊要件： 

滅菌対応、医療機器や院内物品の厳密な管理、リネン類の追跡。 パレットやコンテナ単位の動態追跡、入出庫検品の自動化。 

対応例： 対応例： 

高耐熱・耐洗濯タグやX線不透過タグを用い、手術器具や医療リネンの 耐久性を持たせた樹脂パレットタグとゲートリーダーによる自動検品シ 

管理を実現。 ステムを導入。 

業界 特殊要件・用途 メーカー対応例 

卸売業 
ロット管理、出荷検品効率化、誤出荷防止 タグにロット情報書込、一括読取、クラウドDB連携による追跡システム 

(食品・部品卸) 

小売業 
店舗在庫管理、棚卸自動化、省人化 RFID価格タグ、セルフレジ連動システム、迅速な棚卸システム 

(アパレル、量販店) 

医療業界 
滅菌耐性、個体管理、リネン管理 耐熱・耐洗濯タグ、X線不透過タグ、患者リスト連携 

(病院、医療機器) 

物流業界 
パレット管理、入出庫自動化 樹脂パレットタグ、固定リーダー設置による自動検品システム 

(倉庫、配送) 

まとめ 

RFIDメーカーの事業は単なるタグ製造に留まらず、システム開発、コンサルティング、保守・サービスまでを含むトータルソリューションプロバイ 

ダーとして、顧客の業務プロセス改革を支援する幅広い役割を担います。 

ハードとソフト両面の高い技術力、業界知識、そして包括的なサービス網こそが、RFID市場での競争優位性を構築する鍵となります。 
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